
Conquistando Mais Visitas, 
Atenção e Faturamento

Sem Pagar Por Isso



Para vender no digital você 
precisa de pessoas...

Mas onde elas estão, de verdade?



Google é o líder em “enviar” de tráfego

Fonte: Parse.ly

https://www.parse.ly/resources/data-studies/referrer-dashboard/


Onde as pessoas buscam...



E para conquistar 
mais espaço no Google, você 

precisa de SEO!



“SEO é o conjunto de 
estratégias com o 

objetivo de potencializar 
e melhorar o 

posicionamento de um 
site nas páginas de 

resultados naturais 
(orgânicos) nos sites de 
busca, angariando mais 

visitantes e 
consequentemente mais 

conversões.”



Principais Benefícios do SEO
1. Mais receita para o negócio
2. Mais visibilidade de marca
3. Maior geração de contatos (leads)
4. Todos acima, sem pagar pelo visitante



E hoje estou aqui para
ajudar você a vender mais....



Para isto, quero te contar 
como eu comecei...



Meu primeiro artigo publicado...



Meus primeiros 4 anos...



Tráfego Orgânico. Do Google.
Sem pagar um centavo.



Como dar os passos mais 
precisos em SEO...

Em menos de 30 minutos



MVP
Qual estrutura mínima eu preciso?



1 Blog, em WordPress, 1 Pessoa



Você pode utilizar plugins para 
facilitar o seu resultado...



Comece neste: Yoast SEO

https://br.wordpress.org/plugins/wordpress-seo/

É um software 
acoplado ao seu 

WordPress para dar 
uma visão rápida e 

prática de SEO!

https://br.wordpress.org/plugins/wordpress-seo/


Visão do WordPress



Não conhece nada de SEO?

Você verá sugestões e 
possíveis melhorias
que pode fazer no seu 
artigo para conquistar 

uma melhor 
visibilidade!



Use a palavra-chave foco!

Assim você terá 
sugestões mais 
relevantes para 
melhorar o seu 

artigo!



Pratique a melhoria contínua..



Filtre para trabalhar melhorias...



TEMAS E ASSUNTOS MACRO
Quais temas/assuntos devo tratar?



Eu sempre uso uma ferramenta
para dar a visão do todo...



AnswerThePublic.com



Temas sobre a palavra...



Cada um dos nós...



Com este mapa dos temas, 
vamos aos conteúdos dos 

artigos...



OS ARTIGOS
Como e sobre o que eu deveria escrever?



Faça o mapeamento dos 
assuntos que as pessoas

buscam...



Eu uso a SEM Rush...



Lá dentro, use a Keyword Magic



E aí basta criar uma 
planilha de controle



Prepare a sua Matriz de Conteúdo
Palavra-chave Volume de Busca Dificuldade URL

Marketing digital 14.800 98

O que é marketing 
digital

880 89

Ebook marketing 
digital

50 53

Ferramentas de 
marketing digital

90 68

Curso de marketing 
digital

1.000 72

Curso mestre 
academy

- 48

Cupom de desconto 
Mestre Academy

- 23
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Fique de olho no índice de 
dificuldade

É ele quem diz se será fácil ou não posicionar



Não esqueça: Faça uso dos 
elementos técnicos de SEO

para a página!





Comece com 
um bom título!



1. Crie um título único por página
2. Este título precisa ser coeso com o 

conteúdo presente na página
3. Coloque a sua marca no final do título*
4. Evite colocar uma série de termos 

separados por vírgula

Recomendações para Títulos



Tenha uma meta 
description



Recomendações para Meta 
Descriptions

1.Ser chamativa, interessante, informativa
para o usuário;

2.Pode, mas não deve conter mais do que 
160 caracteres;

3.E com um toque de call-to-action...



Exemplos de Call-to-Action
1.Compre agora
2.Compre já
3.Cadastre-se
4.Frete grátis
5.Parcele em 3x

6.Preço baixo
7.Veja o preço
8.Clique e confira
9.Clique já
10.Somente hoje



Tenha uma URL 
amigável



Recomendações para URLs
1. Tenha URLs amigáveis
2. Se possível, use o HTTPs
3. Não fixe seu pensamento em domínio 

com palavra-chave



Crie conteúdo de 
qualidade que

mencione a palavra
que você quer focar



Crie um Conteúdo de Qualidade

• Entendendo este conteúdo como:
1. É super útil e informativo para o leitor
2. É o melhor conteúdo sobre o assunto (melhor 

que o TOP 10 do Google)
3. Respeita todos os elementos de base de SEO



Para o Conteúdo
• Siga este “checklist”:

1. Menciono a palavra alvo no conteúdo?
2. Em quantidade razoável?
3. Os usuários ficam satisfeitos com a quantidade de 

ocorrências?
4. Utilizo variações parciais?
5. Utilizo sinônimos?



Melhorando a Velocidade
• Existem diversos plugins para melhorar 

a velocidade do seu site, mas recomendo:
1. W3 Total Cache
2. Autoptimize



W3 Total Cache

https://br.wordpress.org/plugins/w3-total-cache/

Este plugin compacta os 
seus códigos e também 

deixa em cache suas 
requisições, fazendo o 
blog ficar mais rápido 

para o usuário...

https://br.wordpress.org/plugins/w3-total-cache/


Autoptimize

https://br.wordpress.org/plugins/autoptimize/

Complementando o 
anterior, este compacta 

seus estilos (CSS), 
scripts (JS) e o HTML, 
diminuindo mais o 

tempo para o usuário!

https://br.wordpress.org/plugins/autoptimize/


Falando sobre quantidade de 
publicações...



Crie SEMPRE!
Recomendo de 2 a 5 vezes por semana!

Meu estilo: Se puder, crie 1 ou 2 por dia...



OFERTAS NO CONTEÚDO
O que oferecer para transformar o visitante em lead?



Com o tráfego presente, você 
precisa chamar ele para a 

conversão!



Você vai precisar de iscas...

As iscas digitais são 
grandes armas para 
conquistar leads de 
forma recorrente...



Na minha experiência dois 
modelos de iscas funcionam 
bem para tráfego orgânico...



Ebooks: livros digitais!

Dica: Veja os 
principais temas do 
AnswerThePublic e 

elabore o seu ebook!



Mas não precisa ser gourmet..



Ou pode ser um convite...

Um webinar
perpétuo funciona 
muito bem para o 
tráfego orgânico...



Para dar mais exposição
para suas iscas...



HelloBar é gratuita!



Vários Formatos Disponíveis



Para os Ebooks ou Webinars



Alta conversão: Exit Intent



Um formato que está gerando o 
dobro de leads...



Capturas no Conteúdo

Elas funcionam 
muito bem pois o 

leitor já está 
engajado. Então 

pense em uma isca 
que ajude ele!



Agora é sua vez de dar o 
próximo passo!



Me siga no Instagram: @fabioricotta

Eu dou aulas de marketing digital pelo Stories!



Me siga no Instagram @fabioricotta
Fabio Ricotta


